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Por Que

0 Dos preguntas que debes hacerte antes de iniciar
una campana de recaudacién de fondos

0 La primera es, éPOR QUE estamos recaudando
fondos?

0 La segunda es, gPor qué tienen las persona o
individuo que darnos dinero o servicios?

¢Qué hay para ellos?
00 Desarrollar tu historia. Tu historia

conectard al donante y la causa.




Que

0 Después de preguntar Por Qué tenemos que

recaudar fondos preguntese - ¢Qué?
0 8Qué necesitase Dinero, servicios, materiales, etc.
0 &¢Qué vas a pedir?

0 Elabora una lista de lo que se necesita. Su objetivo
final.




Quien
-

Después de desarrollar su Por Qué y Qué,
pregulntese: ¢ Quién? ... 3A quién le podemos pedir?

0 ¢Quién nos puede ayudar?

0 2Quién tiene un interés personal?




Como
e

0 Después de desarrollar su Por Qué, Qué y Quién,
preguntese: ¢Como? ... 3Como voy a pedir?

0 Esta es la forma de empezar a desarrollar ideas
para la recaudacion de fondos




Donde y Cuando

N
0 Y, por Ultimo, son donde y cudando.

0 ¢Dénde y cudndo hacemos nuestros eventos para
recaudar fondos?

0 Recuerde el lugar y el momento son muy importantes.
o No venda limonada helada en el desfile de Navidad
o No venda chocolate caliente el cuatro de julio
0 Venda limonada helada el en el festival
del cuatro de julio

1 Venda chocolate caliente en el
desfile de Navidad




La mayoria de los clubes participardn en algunas formas de recaudacién de fondos para llegar
al Camporee Internacional. Aqui hay algunos consejos para ayudarle a empezar.

1. El toque personal - La mayoria de la gente responde mejor cara a cara peticiones personales
para las donaciones que a envios masivos o apelaciones telefénicas.

2. Pide especificamente - Parece que la gente prefiere dar dinero a proyectos especificos en
lugar de los fondos generales de funcionamiento. Esté preparado para resumir tres o cuatro
proyectos que le gustaria llevar a cabo - como el Camporee. Sepa cudnto costardn los proyectos.
3. Donaciones Planificadas - Probablemente encontrards gente mds interesada en dar de forma
periddica, mensual que en dar una donacién, grande. Al parecer es mds fécil decir: "Yo voy a dar
$ 50 al mes, que" te voy a dar 500 délares ".

4. Mostrar aprecio — AseguUrese una donacién con una carta de agradecimiento. No cree una

carta, escribe una nota personal, una nota que exprese su punto de gratitud.
5. Asegurese de darle los recibos de donaciones para que los donantes puedan denunciar la
donacién de impuesto-deducible (EE.UU.).




6. Ofrezca calidad - Siempre haga la mas alta calidad de trabajo posible. Los donantes no les
gusta donar cuando la calidad es descuidadal

7. Establezca metas - 3Cudnto necesita? §Cudl es el periodo de tiempo? Cémo vas a saber lo
mucho que han ganado y cudnto todavia tiene que ganar? Acredite a los participantes
correctamente.

8. Cuide el dinero — Tenga por lo menos dos adultos encargados de recoger, contar y registrar el
dinero. Esto minimiza los errores y ayuda a asegurarse de que los "libros" estén correctos.

9. Comience fuerte / termine bien - Es importante comenzar la recaudacién de fondos con una
nota positiva, y tan importante para celebrar la victoria final. Recaudacién de fondos puede ser
divertido, pero mucho de eso depende de los lideres!

10. Desarrolle una Tradicién - Las personas se acostumbrardn a recaudar fondos "anuales”, tales
como banquetes y eventos mensuales como "kits de pizza." Lleve un registro de sus clientes
anteriores. Ellos proporcionan una base sélida para su préxima recaudacion de fondos!

11. Diviértanse al recaudar fondos - Usted quiere que los nifios y adultos vuelvan a ayudar

12. Elija un buen lider - Al seleccionar a una persona para ser el director de su recaudacién de
fondos, busca un animador(a), alguien que va a estar emocionado acerca de los productos y
premios, y alguien que pueda emocionar a otros. Recuerde, esta persona también debe ser
organizada y tener suficiente tiempo para hacer la recaudaciéon de fondos. Tal vez incluso un par

de padres podrian ser "Jefes del equipo™?




CONCEPTOS
IMPORTANTES
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Definicion

Conceptos y definiciones importantes

0 Recaudacion de fondos es el arte de conseguir
dinero para proyectos o actividades especificas.

0 Recaudacién de fondos (persona) es una persona
que une el donante con la Causa.

Credit Ahmed Saieed Khalil, IEEE



Donadores

Tipos de donantes

0 Individuos
0 Grupos (Clubs, organizaciones ...)
0 Compaiias/Negcios Locales

0 Empresas nacionales e internacionales

Credit Ahmed Saieed Khalil, IEEE



sA quién dirigirse?

Depende ...

En la mayoria de los casos,

O se tiende a recaudar dinero de los individuos para
proyectos pequenos y de los grupos y las empresas para
proyectos grandes.

Credit Ahmed Saieed Khalil, IEEE



Sin Embargo...

0 El juego no tiene reglas ... sélo la honestidad y
prdcticas éticas y morales

0 Sin embargo ...

0 A veces, se tiende a recaudar de individuos dinero
para proyectos grandes

o En algunos otros casos, se recauda dinero de individuos
y empresas para el mismo proyecto ...

Credit Ahmed Saieed Khalil, IEEE



No te Olvides

Patrocinio Corporativo

1. Haga su investigacién!

2. Da preferencia a las empresas cuyas oficinas estan
and su drea local.

3. Asegurese de tener los datos correctos de la
persona de contacto

4. Pregunte para ver si alguien que usted conoce,
conoce alguien de nivel alto en la compaiia.

Credit Ahmed Saieed Khalil, IEEE



No te Olvides

Patrocinio Corporativo — Cont.

5. Organice una reunién con sus contactos
6. Prepare su presentacion antes de la visita

/. Presente su propuesta clara y brevemente. Ponga
toda la informacion necesaria con su nombre y

direccion y teléfono

8. Sea puntual y no tome demasiado tiempo

Credit Ahmed Saieed Khalil, IEEE



Como Recaudar Fondos

5Coémo recaudar $ $ $ de los individuos?

o Cartas

0 Coloque cajas de recoleccion

0 Organice matatones(A-thon) para recaudar fondos
0 Venda vasos y camisetas

0 Organizar un evento para lavar carros

Espera, espera, vamos a discutir mds ideas en un
momento

Credit Ahmed Saieed Khalil, IEEE



Como Recaudar Dinero

Cdémo recaudar $ $ $ de los individuos?

0 Invita a tus amigos a un banquete

0 Organizar una venta (Yard Sale o Garage sale)
o Carnaval

0 Venta de comida

0 Servicios a la comunidad — Traducion, limpieza de
patios, Etc

Esperaq, espera, vamos a discutir mds ideas en un momento

Credit Ahmed Saieed Khalil, IEEE



Consejos

Consejos generales

0 No te olvides...Diviertete!

Por Gltimo,

No te des por vencido:!

Credit Ahmed Saieed Khalil, IEEE



Las Ultimas Palabras

En otras palabras ...

Recaudacién de fondos es ...
La persona adecuada pidiendo
al partido adecuado
el regalo adecuado
para el programa adecuado
en el momento adecuado

de la manera adecuvada

Credit Ahmed Saieed Khalil, IEEE



iOh si, no se trata sélo

del dinero!

Piense fuera de lo ordinariol

0 Una compaiia de ropa puede estar dispuesto a
donar vestimenta en lugar de dinero.

0 Una compania aérea puede estar dispuesto a
donar un boleto de viagje.

0 Empresas locales pueden estar dispuestos a donar
productos o servicios.

Credit Ahmed Saieed Khalil, IEEE
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